
fb/yt……引流到独立站

独立站

数据分析系统

市场需求分析

目标市场

行业趋势

需求季节性

竞争分析

竞争对手研究 产品种类、价格、优势和市场定位

竞争对手的营销策略
营销手段，比如广告投放、社交媒体活动、内容
营销等。

品牌优势和劣势 技术、价格、质量……

差异化营销

目标客户分析

客户画像

购买决策流程

痛点分析 营销内容设计

产品使用场景分析

应用行业

场景需求

优势功能 产品推广的卖点

渠道分析

平台选择 有用户群体+平台给推流

客户触达路径 从初次了解产品到下单的完整路径

媒体效果预估 合理分配预算

历史销售和客户数据分析
历史销售数据

客户反馈和评价

搜索关键词分析

核心关键词 SEO和广告投放

长尾关键词 提高精准度和转化率

关键词热度 抓住潜在商机

预算和ROI分析
预算规划 渠道、目标、受众特性

预期ROI计算 有效利用

需求分析规划落地页

商品管理系统

首页

分类页

产品页

专题页

应用页

配件

案例

物料

信任页

公司

服务

联系

内容管理系统

文章库

图片库

视频库

问题库

场景库

营销系统

facebook

youtube

tiktok

Instagm

LinkedIn

quora

Pinterest

……

客服支持系统

快速解决

在线客服
意向

不意向→贡献ip

FAQ

AI

个性化服务
用户资料整合 购买记录、维修记录、询盘内容

定制化推荐 解决方案

知识库与自助服务
技术资料与操作指南

视频教程与培训

售后支持与跟进
工单管理

客户满意度

数据分析与服务优化

客服分析
主动邀约

被动洽谈
流量转化比

服务质量监控 各个流程环节

用户管理系统
咨询管理

成交支付
销售+技术+生产

看不见的网站虚拟人

差异化矩阵，分页面引流

搜索流量 镜像网站

推荐流量

选题库

框架库

素材库

有重点，有阶段的持续迭代

打磨内容作品

按渠道大小，测试内容作品

依据获得的流量大小列出渠道先后顺序

制定每个阶段的目标并系统化过程

落地页 线下数据线上化

获客

销售

生产

服务

用户档案

所有的学习都是以实践为导
向，用什么学什么！

选对人，做对事

想干筛选做事的人

会干有全套可执行的方法

能干学习快，执行快

风险管理
降本增效试错决策沟通反复尝试和调整来逐步优化决策

优质资产风险系统布局系统化流程，布局被动收入

思想

提前1年做规划，反复的讲

用未来的眼光看现在，走在最前方

地主家之所以有余量，是因为他把余量当成自己
的底线

有路不走，做难而正确的事有壁垒，附加值高站群vs群站
独立性

差异化

每个人都要有定位

你是团队的光，打不死的小强

享受失败
游戏成功了升级，人生是失败了升级

找到并选择最适合你的任务

专注于主线任务持续精进

要像太阳一样，只是发出光和热

像科学家一样搞研究
这就是专业

心有所爱，笑容敞开

群策群力

简单粗暴全覆盖

宋建   2024.11.09

持续爬升

心中有爱，眼中有光，脚下有路

群站思维

发现识别激发满足

内容匹配：用户想看什么？

需求反馈

一丝流量也不放过

内容价值


